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'COMERCIAL

otor de toda empresa. La carrera de Gestion
amientas necesarias para dirigir equipos de
Jlas comerciales y alcanzar objetivos de
titiva.




OBJETIVOS

e Formar profesionales con capacidad de negociacion y
persuasion.

e Elaborar planes de ventas enfocados en resultados.

e Desarrollar estrategias innovadoras gque aseguren el
crecimiento comercial.



DIRIGIDO A:

e Estudiantes que deseen iniciar una carrera orientada a
negocios y ventas.

e Técnicos profesionales de otras areas gue deseen

fortalecer sus habilidades comerciales.

Colaboradores de empresa

Emprendedores y microempresarios.
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MODULO ()

Gestion de Ventas y
Estrategias de Fidelizacion

Planificacion y Organizacion de la
Gestion.

Contabilidad para la Gestion.
Desarrollo de Habilidades en la
Gestion Empresarial.

Introduccion a la Gestion Comercial.

Gestion de Marketing.
Administracion Logistica.
Estrategias de Precios.
Economia para los Negocios.
Investigacion de Mercados.
Estadistica Aplicada a la Gestion
Comercial.

Comunicacion Efectiva para los
Negocios.

Tecnologia de la Informacidn para los

Negocios.

MODULO(D)

Gestion de Personal y Venta
de Productos

Gestion del Talento en la Organizacion.

Finanzas Aplicadas a la Gestidon
Empresarial.

Administracion de la Fuerza de Ventas.

Bases Legales de la Gestion.

Gestion de Costos.

Técnicasy Entrenamiento Comercial.
Comunicacion Comercial y Atencion al
Cliente.

Supervision y Evaluacion de Equipos
Comerciales.

Planeamiento Estratégico.

Liderazgo y Trabajo en Equipo.
Solucién de Conflictos y Negociacion.

Nuestros moédulos incluyen
experiencia formativa en

situacion real de trabajo.

MODULO (G

Gestion de Estratégias de
Comercializacion

Modelos de Negocios y Startups.

Retail Management.

Planeacion Comercial.

Comunicacion Digital Efectiva.

Innovacion y Proyectos de Gestion e
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INFORMACION

www.institutoigfb.com

|G: instituto.igfb

FB: institutogfb

Tiktok: institutoigfb
Linkedin: instituto-igfb
T: 913-47-1268







